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STADT UND LANDKREIS

| Von der Bauernhof-Klitsche zur Solar-Firma
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Ein Ingenieur und ein Betriebswirt machen mit der Sauerlacher RenoSolar GmbH 50 Millionen Euro Jahresumsatz

Von Daniela Bode

Sauerlach - Man nehme ein neun Qua- |

| dratmeter groBes Zimmer in einem alten
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Bauernhof, einen Diplom-Ingenieur fiir
Versorgungstechnik, einen Diplom-Be-
triebswirt — und fertig ist das internatio-
nal operierende Solartechnik-Unterneh-
men mit 50 Millionen Euro Jahresum-
satz. Na ja, ganz so einfach ist es nicht.
Aber bei der Sauerlacher Firma RenoSo-
lar GmbH trafen sich zwei Menschen zur
richtigen Zeit, hatten ein paar gute Ideen
und den Mut, sie umzusetzen.

Alles begann im Sommer 2004 bei ei-
nem Bierchen am Lagerfeuer am ,Hof*"
in Sauerlach, der Wohnraum und so et-
was wie ein Griinder- und Kulturzen-
trum war und zum Teil noch ist. Ingeni-
eur Reno Deitermann aus Unterhaching,
der damals in der WG am Hof lebte, hatte

sich 1997 wihrend des Studiums mit der |

Firma RenoSolar selbstindig gemacht

und als freier Mitarbeiter bei einem Fach-
| groBhindler fiir Solartechnik siidwest- |
| lich von Miinchen im Verkauf und der

Auforuch in einen
boomenden Markt — mit einem
internationalen Netzwerk.

Kundenberatung schon Erfahrung ge-
sammelt. Als 2004 das Erneuerbare-Ener-
gien-Gesetz eine Vergiitung fiir die Ein-
speisung von Strom tiber Photovoltaikan-
lagen ins dffentliche Netz vorsah, stieg
die Nachfrage nach den Komponenten
wie Solarmodulen und Wechselrichtern.
Deitermann schaltete sofort — und be-
merkte auch, dass die Nachfrage grifer
war als das Angebot. Da kam der Sauerla-
cher Betriebswirt Christoph Lierheimer
ins Spiel. ,,Schau Dir das doch mal von
der wirtschaftlichen Seite her an", sagte
der heute 36-jihrige Deitermann damals
bei dem Bierchen am Lagerfeuer.
Lierheimer, dessen Studienschwer-
punkt unter anderem Finanzierung war,
kam das gelegen. Seit seinem Diplom im
Jahr 2002 hatte er als Praktikant und in

| befristeten Arbeitsverhiiltnissen gearbei-

tet und hatte die Nase voll davon.

Auf Nachfrage stellte man auch bei an-
deren Marktteilnehmern der Branche ei-
ne Knappheit an Komponenten fest,
., Dann haben wir auf unser internationa-
les Netzwierk aus Freunden und Kommili-
tonen zuriickgegriffen“, sagt Lierhei-
mer, heute 38, der wie Deitermann eine
lingere Zeit im Ausland gelebt hatte.
SchlieBlich kauften sie Komponenten in
Italien ein, wo das Angebot noch griBer

war als die Nachfrage, und verkauften |

sie an ihre deutschen Kunden.

Ende 2004 zog Lierheimer mit zu Dei-
termann in das neun-Quadratmeter-Bii-
ro, 20086 starteten sie richtig und firmier-

ten die Reno Solar zur RenoSolar GmbH
um. Sie wurden zu gleichen Teilen ge-
schiiftsfithrende Gesellschafter.

Mit der Firma ging es stets bergauf. 85
Prozent des Geschiifts machen heute der
Fachhandel mit Komponenten fiir Photo-
voltaikanlagen in und auBerhalb Euro-
pas aus. 15 Prozent des Geschifts sind
Planung, Verkauf und Montage von Anla-
gen an Endkunden. Wahrend der Umsatz

terte er 2010 auf rund 50 Millionen Euro.
Unter anderem ein Anstieg des Exports
nach Italien habe der Firma ein rasantes
Wachstum im Jahr 2009 beschert, erliu-
tert Lierheimer. Auch die Zahl der Mitar-
beiter stieg - auf mittlerweile 40. Rdum-
lich vergréBerte man sich 2008 auf ein
140-Quadratmeter-Dachbiiro in der Orts-
mitte. Am 1. Mai steht der Umzug in ein
800 Quadratmeter groBes Gebiude am
Lindenweg 1 an, an dem zurzeit noch
kriiftig gebaut wird. Es wird kiinftig Fir-
| menzentrale und Lagerraum fiir einen
GroBteil der Waren sein, die bisher in
Deutschland verteilt gelagert waren. Die
RenoSolar GmbH verwirklichte zahlrei-

2006 noch bei 5,3 Millionen Euro lag, klet- |
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renden Solartechnikfirma RenoSolar GmbH vor dem neuen Firmengebiude in Sauerlach.

che griBere und kleinere Projekte in Eu-
ropa, Asien und Afrika. Das bisher griB-
te Vorhaben setzt die Firma momentan
in Prato in der Toskana um. Dort wird ei-
ne 1,3 Megawatt-Photovoltaikanlage auf
zwel Werkshallen installiert. ,Das deckt
den Strombedarf fiir 450 Vier-Personen-
haushalte”, so Lierheimer. Ein ,,besonde-

Riesen-Photovoltaikanlage
in der Toskana, Notstrom
fur eine Klinik in Uganda

res Anliegen” sei ein Projekt in Uganda
gewesen, bei dem Photovoltaikanlagen
auf Krankenhiusern installiert wurden
und die Notstromversorgung in den Ope-
rationssilen sicherstellten.

Fiir den Erfolg des Unternehmens gibt
es viele Griinde. Einer ist sicher, dass er-
neuerbare Energien fiir die Griinder eine
Herzensangelegenheit sind. Deitermann
baute mit 17 seine erste Solaranlage.
Lierheimer war schon immer fiir eine
miglichst unabhiingige Energieversor-

Auf der Erfolgsleiter: Christoph Lierheimer (links) und Reno Deitermann, die zwei Griinder der rasant expandie-
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gung und iirgerte sich {iber Kriege, die
sich ums Erdél drehten. Aber auch einige
andere Punkte - neben langjihriger Er-
fahrung - sind Erfolgsfaktoren und iiber-
zeugen. ,Wir Griinder haben nach wie |
vor das Management, also haben wir
schnelle Entscheidungswege", sagt Lier-
heimer. Zudem verkaufen sie nur, was
sie auch selbst getestet haben. So wird
auch auf dem Dach des neuen Firmenge-
béudes eine Testanlage mit Solarmodu-
len aus ihrem Portfolio angebracht sein.
Aber besonders ihre Authenzititit, die
sich in dem Klitschen-Biiro am Hof ge-
nauso zeigte wie in dem kleinen herunter-
gekommenen Lagerhaus neben dem der-
zeitigen Biiro, haben ihnen sicher viele
Sympathiepunkte bei den Geschiiftspart-
nern eingebracht.

Zwar spielt der Hof heute kaum mehr
eine Rolle - Deitermann schaut sich dort
ab und zu mit seinen zwei Kindern die
Hithner an. Die Authentizitit wird den
Griindern und ihrem Team bleiben.
Auch wenn sie im Mai in das neue Gebédu-
de eingezogen sind, wo sie, wie Lierhei-
mer hofft, ,,dann endlich ankommen®.




